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Une campagne 2026
orientée vers
l’accompagnement,
la gestion de
l’approvisionnement
et la trésorie 
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Engrais azotés : Le
mécanisme
d’ajustement carbone
aux frontières de l’UE

2. ACTUALITÉS1. CONTEXTE

IDÉEA : Les services
de notre marque
d’accompagnement 

Fin de la séparation du
conseil et de la vente, et
après ?

4. RÉGLEMENTAIRE3. NOS SERVICES



Le métier change, et avec lui les responsabilités. Aujourd’hui, être agriculteur, c’est aussi
être chef d’entreprise : un décideur qui gère, planifie, investit, arbitre. À la tête de son
exploitation, il doit conjuguer technicité, vision économique et capacité d’adaptation dans
un environnement toujours plus incertain.

Entre la volatilité des marchés, la hausse des charges, les contraintes réglementaires et les
aléas climatiques, chaque choix pèse sur l’équilibre de l’exploitation. Dans ce contexte,
l’accompagnement devient un levier de sécurité et de performance.

S’entourer des bons partenaires, c’est bénéficier d’un regard expert, d’un conseil objectif et
d’un appui fiable pour avancer plus sereinement. Qu’il s’agisse de techniciens, de
conseillers agronomiques, de fournisseurs, de cabinets comptables, ou de partenaires
bancaires, chacun joue un rôle dans la réussite globale de l’entreprise agricole.

Sur le terrain, cela signifie faire des choix réfléchis, adaptés à la réalité de son exploitation et
non guidés uniquement par le prix.

Chercher le “moins cher” n’est pas toujours synonyme de gain.

Un produit, un service ou un accompagnement de qualité, c’est avant tout un
investissement dans la durabilité, la régularité des performances et la maîtrise des risques.
Les économies apparentes peuvent parfois coûter cher lorsqu’elles fragilisent la technique
ou la trésorerie.

Sur le plan agronomique, un conseil pertinent aide à optimiser les itinéraires techniques, à
préserver la fertilité des sols et à raisonner les apports.

Sur le plan économique, l’appui d’un expert en gestion ou d’un conseiller en trésorerie
permet d’anticiper, de mesurer les risques et de prendre des décisions plus sereines.

Et sur le plan humain, pouvoir compter sur des partenaires de proximité, ancrés sur le
territoire et à l’écoute du terrain, c’est retrouver un climat de confiance dans un monde qui
bouge vite.

Au sein du GROUPE NAU, nous partageons cette conviction : la performance et la sécurité
des exploitations se construisent dans la relation de confiance. Notre rôle est d’apporter
des solutions technico-économiques solides, un accompagnement responsable et un
dialogue constant avec chacun d’entre vous. Parce que l’agriculture d’aujourd’hui ne se
résume pas à produire : elle se pilote, elle se structure, elle s’anticipe — comme toute
entreprise.

Bien entouré, bien conseillé, chaque chef d’exploitation peut avancer plus sereinement,
prendre les bonnes décisions au bon moment et assurer la pérennité de son outil de travail.
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CAP 2026 : Bien accompagnés pour avancer sereinement
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Si Groupe NAU a choisi de se positionner en tant que Partenaire des Entrepreneurs de la
Terre, c’est aussi pour évoquer des thèmes un peu plus généraux du monde de l’entreprise.

Et si on parlait finances… avant la récolte ?

Dans nos métiers agricoles, on parle souvent météo, techniques, rendements… mais trop
rarement gestion financière. Et c’est bien dommage, car elle joue un rôle clé dans la réussite
durable de votre exploitation.

Trop souvent les paiements aux fournisseurs sont repoussés jusqu’à la vente des récoltes. Ce
réflexe, bien que compréhensible, n’est plus une solution intéressante et adaptée à
l’évolution de nos structures. Ce fonctionnement peut vous placer dans une situation
inconfortable, entrainant des pénalités difficilement discutables.

Il ne faut pas oublier qu’un entrepreneur quel qu’il soit, gère les mêmes situations.

Anticiper ses échéances, c’est produire sereinement, négocier plus facilement et sécuriser
son activité.

La meilleure solution reste le temps que vous consacrez à la gestion.

Quelques heures par mois suffisent pour suivre votre trésorerie, prévoir les pics de dépenses
(semences, engrais, main-d’œuvre…) et échanger avec vos partenaires, notamment
bancaires. Ce temps investi est souvent bien plus rentable qu’on ne l’imagine.

En tant que distributeur agricole, nous vous accompagnons concrètement pour lisser vos
flux et sécuriser vos approvisionnements :

Échéancier de règlement : défini dès la commande, avec des frais de report de 0,35 % par
mois. Vous gagnez en visibilité et en souplesse.
Avances sur Cultures : grâce à nos partenariats bancaires, vous bénéficiez de
financements dont les échéances suivent le calendrier de vos récoltes.
Effets de commerce : possibilité de signer des effets permettant de repousser l’échéance
jusqu’à 6 mois.

Chaque solution peut être adaptée à votre activité : viticulture, maraîchage, pépinière,
horticulture ou grande culture.

Nous sommes là pour vous accompagner dans la durée. N’attendez pas d’être dans
l’urgence pour évoquer vos besoins : la clé, c’est le dialogue.

C’est en renforçant ces liens de proximité et de partenariat que
nous continuerons, ensemble, à faire grandir la réussite et la
stabilité de nos exploitations.
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2. ACTUALITÉS
Mécanisme d’Ajustement Carbone aux Frontières de l’UE -
Enjeux et perspectives pour le secteur agricole

Rappel des volumes importés sur l’UE
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Estimations des coûts MACF par Fertilisant
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IDÉEA : À vos côtés pour optimiser et valoriser votre exploitation !
Parce que nos métiers évoluent, IDÉEA est là pour vous
accompagner à chaque étape de votre activité. Nous mettons à votre
disposition une offre complète de services pour vous accompagner
au quotidien dans la gestion et l’optimisation de vos cultures.

Les analyses pour votre exploitation : reliquat azoté, sol,
végétaux...

Une météo de précision pour rester connecté à vos parcelles  
(optimisation des traitements, humectation foliaire, anticipation du
gel, pilotage de l’irrigation)

L’outil de gestion parcellaire indispensable au pilotage de votre
exploitation (cartographie de vos cultures, saisie simple des
interventions...). Réalisation de votre PPF.

Pack 
PHYTOSÉRÉNITÉ

Pack 
IDEEA’EXPERT

Accompagnement agronomique, approche technico-
économique, innovations, traçabilité...

7 livraisons au plus près de vos utilisations, inventaire local phyto,
reprise de vos produits phytosanitaires et semences inutilisés...

Optimisation de la fertilisation, pilotage de l’irrigation, prévision des
stades et maladies, détection des adventices...
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Vos analyses spécifiques : pétioles, sarments, engrais,
compost...

Laboratoires d’analyses des vins/raisins/résidus

Optimisez toute la protection fongicide de votre vigne

Outil d’aide à la décision pour la protection de la vigne du
mildiou, de l’oïdium, du black-rot et du botrytis

Dispositif de piégeage indépendant et robuste permettant de
capturer de manière fiable des données parfaites sur la
situation des nuisibles dans chaque coin du territoire que vous
souhaitez contrôler

Bénéficier de la puissance des modèles mécanistes AGRIGENIUS :
modèles fiables (humectation foliaire...), portefeuille complet
(maladies, ravageurs, stress abiotique, fertilisation...), facile
d’utilisation (alertes, vue cartographique...)

Vous êtes interressé(e) par l’un de nos services ?
Rapprochez-vous de votre technicien habituel !



I 8

4. RÉGLEMENTAIRE
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Groupe Nau – SAS au capital de 61 000€ - Agrément N° PC00759
Entreprise agréée pour la distribution de produits phytopharmaceutiques à des utilisateurs professionnels

www.groupe-nau.fr


